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NEXT

Obiettivo

• La strategia di NEXT è quella di esplorare, identificare, investire e supportare la
crescita di aziende a capitale privato nel settore della microfinanza e delle micro,
piccole e medie imprese (M-SME) in India.

• Gli investimenti di NEXT saranno principalmente focalizzati su settori con
fondamentali solidi, per una crescita a medio e lungo termine.

NAV & Prezzo
(al 31.03.25)

EUR 60,078,047.55

Net Asset Value
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N.A.

Azioni Classe A
(ISIN: LU2906338343)

EUR 26.2506

Azioni Classe B
(ISIN: LU2906338426)

Fonti: Offering Memorandum, A-Impact S.A. SICAF-SICAF.
Note: (1) Come calcolato da Fundamentals e da convalidare dal Consiglio d’Amministrazione di A-Impact S.A. SICAF-RAIF nel prossimo meeting.



EUR 2.8mld

Portafoglio Prestiti

4.7mn

Clienti

20,970

Impiegati



CreditAccess Grameen

Performance

• Il primo trimestre ha evidenziato segnali di ripresa, anche se permane del lavoro 
da fare per tornare a una situazione completamente normalizzata.

• Ad eccezione del Karnataka, tutti gli altri stati stanno convergendo verso un tasso 
di PAR vicino ai livelli pre-crisi. 

• Nel complesso, il trimestre ha registrato una leggera crescita del GLP su base 
trimestrale (+4,6% in valuta locale), chiudendo marzo a circa EUR 2,81 miliardi. 
Il PAR30 è salito ulteriormente, attestandosi al 5,5%, ma si prevede un calo nel 
corso del prossimo trimestre.

Aggiornamenti 
Strategici

• Negli ultimi cinque mesi si è osservato un deleveraging costante, con una 
significativa riduzione del numero di clienti sovraindebitati (ossia con prestiti 
multipli e non garantiti).

• Sono stati accelerati i write-off sui prestiti con oltre 180 giorni di arretrato o già 
classificati come inadempienti.

• È aumentata la quota di prestiti individuali all'interno del portafoglio.

4Fonti: (1) Management Information System, (2) discussioni con il management.
Note: (1) Salvo diversa indicazione, tutti i riferimenti ai trimestri e agli anni si riferiscono ai trimestri e agli anni solari, (2) 92.396 INR/EUR FX al  31 mar, (3) 90.230 INR/EUR per il Q1.



Indicatori Principali

Il primo trimestre mostra segnali concreti di ripresa, con portafoglio, ricavi e profitti in crescita. La qualità del 
portafoglio ha continuato a deteriorarsi, ma la tendenza sembra stabilizzarsi.

CAGr mostra segnali promettenti, con la crescita in ripresa e la qualità degli attivi in fase di stabilizzazione.

Ripresa del portafoglio in essere
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CAGr registra un trimestre positivoStabilizzazione del portafoglio a rischio

Fonti: (1) Management Information System, (2) discussioni con il management.
Note: (1) Salvo diversa indicazione, tutti i riferimenti ai trimestri e agli anni si riferiscono ai trimestri e agli anni solari, (2) 92.396 INR/EUR FX al  31 mar, (3) 90.230 INR/EUR per il Q1.
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Allegato I – La Società

Il Business

• CreditAccess Grameen (“CAGr”, “Grameen”) è una NBFC-MFI quotata in borsa 
con sede in India. Offre piccoli prestiti a donne nelle aree rurali attraverso il 
modello del gruppo a responsabilità congiunta, in cui i gruppi di donne si 
garantiscono a vicenda i prestiti.

• Presente in 16 stati, CAGr è la più grande NBFC-MFI dell’India, con 5 milioni di 
clienti.  

• Fondata nel 1999 come ONG, la società è stata acquisita da CreditAccess India 
nel 2014, che l'ha poi guidata verso la quotazione in borsa nel 2018.

6

CreditAccess Grameen opera principalmente attraverso il joint liability group model:

• Donne dello stesso villaggio formano gruppi di 5–7 membri, previa approvazione dell'istituzione di 
microfinanza.

• I gruppi ricevano formazione su microfinanza, condizioni dei prestiti, processi e disciplina creditizia.
• I clienti idonei ricevono prestiti per attività generatrici di reddito, con responsabilità congiunta per il rimborso.
• Gli incontri si tengono ogni due settimane per i rimborsi, l’erogazione di nuovi prestiti e l’engagement dei 

clienti.



Allegato II – KPIs

7Fonti: (1) Management Information System, (2) discussioni con il management.
Note: (1) Salvo diversa indicazione, tutti i riferimenti ai trimestri e agli anni si riferiscono ai trimestri e agli anni solari, (2) 92.396 INR/EUR FX al  31 mar, (3) 90.230 INR/EUR per il Q1.



Allegato III – Definizioni & Formule
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• Spesa finanziaria. Si riferisce al costo sostenuto dall'istituzione per finanziare il suo portafoglio di prestiti. È pari alla somma delle
spese finanziarie degli ultimi dodici mesi divisa per la media del portafoglio di prestiti in sospeso degli ultimi 13 mesi.

• OpEX. Questa metrica misura quanto efficientemente un'organizzazione gestisce i suoi costi in relazione al suo portafoglio di
prestiti. È pari alla somma delle spese operative degli ultimi dodici mesi divisa per la media del portafoglio di prestiti in sospeso
degli ultimi 13 mesi.

• PAR30. PAR30 sta per portfolio-at-risk oltre 30 giorni, e misura la percentuale del portafoglio di prestiti con pagamenti scaduti da
più di 30 giorni. Viene calcolato come il saldo in sospeso dei prestiti scaduti diviso per il portafoglio in sospeso alla fine del mese.

• Spesa per accantonamenti. L'accantonamento si riferisce ai fondi accantonati per coprire potenziali perdite sui prestiti a causa di
inadempimenti da parte dei mutuatari. Viene calcolato come la somma delle spese per accantonamenti degli ultimi dodici mesi
divisa per la media del portafoglio di prestiti in sospeso degli ultimi 13 mesi.

• RoA. Il Return on Assets misura quanto efficientemente un'istituzione di microfinanza genera profitti dai suoi attivi totali. Viene
calcolato come l'utile netto degli ultimi dodici mesi diviso per la media degli attivi degli ultimi 13 mesi.

• RoE. Il Return on Equity misura quanto efficientemente un'istituzione di microfinanza genera profitti in relazione al suo capitale
proprio. Viene calcolato come l'utile netto degli ultimi dodici mesi diviso per la media del capitale proprio degli ultimi 13 mesi.

• Write-off. Il rapporto di svalutazione misura la percentuale di un portafoglio di prestiti che è stata svalutata come inesigibile in un
determinato periodo. Viene calcolato come il totale dei prestiti svalutati negli ultimi 12 mesi diviso per la media del portafoglio
degli ultimi 13 mesi.

• Yield di portafoglio. Il rendimento del portafoglio misura il reddito effettivo generato dal portafoglio rispetto alla sua dimensione.
È pari alla somma dei ricavi generati dal portafoglio negli ultimi dodici mesi divisa per la media del portafoglio di prestiti in
sospeso degli ultimi 13 mesi.



Allegato IV – Disclaimer
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• Questa presentazione è un report di aggiornamento trimestrale sul sottofondo NEXT di A-Impact S.A. SICAF-RAIF
("Fondo"), un fondo di investimento alternativo regolato dalla legislazione del Lussemburgo.

• Questo rapporto è destinato esclusivamente a investitori qualificati, come definiti dalla legge lussemburghese del
23/07/2016 sui fondi di investimento alternativi riservati. La distribuzione a terzi è vietata senza il consenso scritto del
Fondo.

• Le informazioni contenute in questo rapporto sono riservate e proprietarie. È vietata la distribuzione, riproduzione o
divulgazione di qualsiasi parte di questo documento senza la previa autorizzazione scritta del Fondo.

• Questo report potrebbe contenere previsioni future. Tali dichiarazioni non garantiscono le performance future e
comportano rischi, incertezze e ipotesi difficili da prevedere. I risultati effettivi potrebbero differire in modo significativo.

• La performance passata non è indicativa di risultati futuri. Il valore dell’investimento può fluttuare. Gli investitori
dovrebbero esaminare attentamente la documentazione del Fondo per una discussione completa sui rischi prima di
prendere qualsiasi decisione.

• Le informazioni contenute in questo documento sono fornite a scopo di marketing e non devono essere considerate
un’offerta di acquisto o vendita del Fondo. Si prega di fare riferimento all’Offering Memorandum di A-Impact S.A. SICAF-
RAIF prima di prendere qualsiasi decisione di investimento.

• Le informazioni contenute in questo report non costituiscono consulenza legale, fiscale o d’investimento. I destinatari
dovrebbero sempre consultare i propri consulenti professionali prima di prendere decisioni di investimento.



Contatti
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OLIVIA SUTTI

Investor Relations
A-Impact S.A. SICAF-RAIF
os@a-impactfund.com
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